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	Type de l'offre : Ingénieur d’affaires électronique mécatronique H/F
	Expérience : 5 ans minimum souhaités

	Type de contrat : CDI
	Niveau d’études : Bac+5

	Secteur d’activité : Mécatronique
	Rémunération : de 33 à 45k€

	Lieu de travail : Meylan (38)
	Date de publication : 25/08/2017

	Début de mission : Au plus tôt
	Référence : 201708001



	Société
	Vous souhaitez vous investir dans une entreprise innovante et dynamique ? CEDRAT TECHNOLOGIES SA, société évoluant dans un environnement international, leader en composants et systèmes mécatroniques de précision, composée de 40 salariés et basée à Meylan, recherche un Ingénieur d’affaires (H/F) pour la vente de projets et le développement de ses produits.

	Définition du poste	Au sein de l’équipe commerciale, vous assurez le business développement de solutions  électroniques (détection, localisation, contrôle santé) et mécatroniques (récupération d’énergie, positionnement), pour des marchés d’équipements industriels, scientifiques, ou de défense …  
	Sur la base de notre savoir-faire et de nos technologies (capteurs et actionneurs piézoélectriques et magnétiques, électroniques), vous proposerez des solutions adaptées au besoin client, via des projets, dans le but de vente de produits récurrents.
Votre mission consiste à :
· Développer et assurer le suivi commercial de votre portefeuille clients
· Analyser les besoins clients et leurs faisabilités 
· Rechercher et définir les solutions techniques les plus appropriées
· Monter et défendre les propositions techniques et commerciales
· Gérer la relation client en collaboration avec le chef de projet
· Participer à des actions de marketing opérationnel (salons, démonstrations, articles, amélioration du catalogue de produits…)

Ces activités vous conduiront à travailler en collaboration avec les clients et avec l’ensemble des membres de la société.
Vous êtes reconnu(e) pour votre esprit d’initiative, votre appétence pour l’innovation et votre sens des affaires indéniable.
Vos capacités rédactionnelles et d’expression vous permettront de promouvoir la valeur ajoutée de l’offre de Cedrat Technologies.

	Niveau requis
	Bac+5 minimum en électronique, électrotechnique ou sciences mécatroniques
5 ans d’expérience minimum souhaitée en R&D ou ingénierie et/ou en ‘Biz Dev’
(Les formations techniques spécifiques sont assurées par la société)
Mobilité (quelques déplacements mensuels régionaux, nationaux ou internationaux)

	compétences
	Connaissances techniques en électronique, électrotechnique ou/et mécanique.
Capacité de communication et de négociation.
Expérience en marketing de l’innovation
Expérience en vente technique en Ingénierie ou en industrie High-tech.
Montage de projets industriels ou scientifiques

	Qualités requises
	Maitrise de l’anglais niveau C1 (conversations courantes avec clients anglophones)
Vous êtes autonome dans votre travail, tenace et avec une force de conviction naturelle.

	Logiciels
	MATLAB, SIMULINK, SPICE



Merci d’envoyer votre candidature (CV+LM – Précisez la référence de l’offre) à :
CEDRAT TECHNOLOGIES S.A. • 59 Chemin du Vieux Chêne
À l’attention du service RHPS1-E-0065-Fiche_de_poste_recrutement.dotx 
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